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WUSSTEN SIE, dass

- lediglich 45% der mittelstdndischen Unternehmen eine
integrierte Planung nutzen und nur 56% auf Monatsebene planen
— mit teils fatalen Folgen fur die Liquiditatssteuerung?

- nur 58% auch die Bilanzentwicklungen planen — und damit
nur eine eingeschrankte Sicht auf Working Capital, der Eigen-
kapitalquote und einer ausgewogenen Finanzierungsstruktur
entwickeln kénnen?

= 42% der Unternehmen, die planen, mit ihren
Planungsergebnissen unzufrieden sind?

—=> nur 45% der befragten Unternehmen ihre Ergebnisse
aus den internen, externen und strategischen Analysen zur
Planung nutzen?

— fUr 47% Excel immer noch die 1. Wahl fUr das
Planungsinstrument ist, davon jedoch nur 51% mit dem Ergebnis

zufrieden sind?

= 44% professionelle Planungs- /Bl-Werkzeuge verwenden?

Wir zeigen lhnen hier die notwendigen Themen auf, mit denen
Sie eine aussagekraftige, transparente und kontrollierbare
Planung auf Monatsbasis erarbeiten kénnen.

Quellen: QuestStudie 3/2013, PWC Studie 5/2012, BARC-Studie 2017, LucaNet

PLANUNGSPROZESS

Historie einlesen und analysieren [ ]
MaBnahmenplanung

Detailplanungen

Ertragsplanung

Finanzplanung

Bilanzplanung

Szenariorechnung

Konsolidierung von Planungen
Soll-Ist-Vergleiche

Umsetzungsbegleitung

INTEGRATIONSPROZESS PLANUNG- UND REPORTING SYSTEM Zeit

Bedarfsanalyse
Bestandsaufnahme
Systemkonzeption
Softwareinstallation
Implementierung / Customizing
Prozessimplementierung

Mitarbeiterschulung

Anm.: Integrationsprozess exemplarisch, Ablauf individuell an Projekt anzupassen

Quelle: Quest Consulting AG

WARUM SOLL ICH PLANEN?
BIN ICH IM PLAN?
UND WO MUSS ICH REAGIEREN?

GRUNDE UND NUTZEN FUR EINE
INTEGRIERTE PLANUNG

Unternehmenswert und Unternehmensbewertung
Finanzierung und Kapitalbeschaffung

Transparenz und Reportingtool

FUhrungs- und Steuerungsinstrument
Krisenfrlherkennung

Konzern-Gesamtsicht

Stakeholder Kommunikation

Entscheidungsfindung

Monatliche Soll-Ist-Vergleiche

Importfahigkeit oder Anbindung Finanzbuchhaltung

Rechnerische Verprobung der Planung

Investitionsrechnung

Quelle: Quest Consulting AG
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WIESO KLAPPT ES?
UND MANCHMAL NICHT?

FAKTOREN FUR DEN ERFOLG

B Strukturierte und erprobte Vorgehensweise

B Einbinden von Fuhrungskraften und Schaffen von
Verantwortlichkeiten

Plausible und nachvollziehbare Planungsanséatze
Fokussiert und aussageféahig — auch im Detail

Dokumentiert und kommunizierbar

Integrierte Planung mit Verprobungen

> Plausible Umsatzplanung

> Transparente Projektplanung

> Detaillierte Rohertragsplanung

> Personalkapazitatsplanung auf Mitarbeiterebene
> Sachkostenplanung auf Kontenebene

> Dauerschuldverhaltnisse auf Vertragsebene

> Konkrete Investitionsplanung

> Working Capital und Bestandsplanung

Kostenstellenstrukturen / Sparte
Konzernstruktur und Konsolidierung von Gesellschaften

Richtig planen ist Erfahrungssache

Quelle: Quest Consulting AG

(B LucaNet

CERTIFIED PARTNER

UNSERE LEISTUNGEN
ALS LUCANET CERTIFIED PARTNER

LucaNet ist die Standardsoftware flr Planung, Controlling und
Konsolidierung

LucaNet hat einfache Schnittstellen zu lhren bestehenden
Finanzbuchhaltungs- und ERP-Systemen

LucaNet Uberzeugt durch eine klare Struktur, einfache Handhabung
und sehr gute Excel-Anbindung

Wir sind gepriifter LucaNet Certified Partner und haben in den
letzten 5 Jahren etwa 500 LucaNet-Planungen fur rund 200
Unternehmen entwickelt

Als LucaNet Certified Partner liefern wir lhnen
> die Software-Installation

> ein Tool-Set zur effizienten EinfUhrung

> ein initiales Standard-Reporting nach Hichert

> First-Level-Support

Als LucaNet Certified Partner entwickeln wir gerne mit lhnen
> eine aussagekraftige Controlling-Umgebung

> ein individualisiertes Monatsreporting

> eine steuerungsrelevante Kostenrechnung / BAB

> einen effizienten Planungs- und Reportingprozess

Dartiber hinaus bieten wir folgende Dienstleistungen

> Schulungen und Workshops flr lhre Mitarbeiter

> Bereitstellen von Knowhow und Kapazitaten, z.B. fir die
Erstellung von Konzernabschlissen

> Optimieren / Re-Design von existierenden LucaNet-Installationen

> Weiterentwickeln Ihrer bestehenden LucaNet-Prozesslandschaft

> Monatliches Reporting as a Service

Quelle: Quest Consulting AG, www.die-unternehmensplanung.de/lucanet

QUEST CONSULTING AG: SEIT 1998
ERFAHRUNG MIT UNTERNEHMENSPLANUNG
UND -CONTROLLING

Die Quest Consulting AG entstand aus einer Beteiligungsgesellschaft.
Wir haben die Kompetenzen der Wirtschaftsprifung mit denen der
Strategieberatung kombiniert. Die Planung der Zukunft ist unsere
Kerndienstleistung in 80% unserer Mandate.

B Uber 350 Mittelfrist-Planungen mit und fir unsere Kunden
erarbeitet

B Uber 1.000 integrierte Jahres-Planungen mit Verantwortlichen
fixiert

B Uber 170 gutachterliche Planungen

B Uber 800 Liquiditatsplanungen

B Uber 200 Unternehmensbewertungen

B 500 LucaNet-Planungen mit rund 200 Unternehmen

B Zertifizierte LucaNet-Berater

B Zertifizierte LucaNet-Integratoren

B Erfahrung in den Branchen Zulieferindustrie,
Brauereien/Getrankewirtschaft, Lebensmittel,
Konsumguterindustrie, Bau- und Baunebengewerbe, Holz,
Beteiligungsgesellschaften, Maschinen- und Anlagenbau,

Autohandel, Druck, Mdbelindustrie, Gro3- und Einzelhandel
und Immobilien aufgebaut

Quelle: Quest Consulting AG
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Anm.: LucaNet ist aus der Konsolidierungssoftware entwickelt worden

© QUEST CONSULTING AG Alle Rechte vorbehalten.
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